




ТОП 5 ПРАВОВЫХ ПРОБЛЕМ
ЭКСПОРТА 2024 ГОДА

НЕДОБРОСОВЕСТНОЕ ВЕДЕНИЕ
ПЕРЕГОВОРОВ

СЛАБЫЙ ЭКСПОРТНЫЙ КОНТРАКТ. 

ПЛОХАЯ И НЕСВОЕВРЕМЕННАЯ
ПРОВЕРКА ИНОСТРАННОГО КЛИЕНТА



•Указать, что письмо является простым запросом (request) 
И не является призывом к заключению устной сделки

•Не подписывать предварительные или подобные
соглашения.
•Если ведете переговоры, установите сроки подписания или
не подписания договора.
•Если выходите из переговоров, незамедлительно сообщите
контрагенту в письменной форме.
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КАК ВЕСТИ

ПЕРЕГОВОРЫ В

2024 ГОДУ



КОММУНИКАЦИЯ С ИНОСТРАННЫМ
ПАРТНЕРОМ:

•Email – указанный в договоре, а не
в реквизитах

•Результат каждого телефонного
разговора – отобразить в
электронной переписке

•Указать номер мобильного для
переписки в мессенджере



ЧТО ДОЛЖНО БЫТЬ В
ЭКСПОРТНОМ КОНТРАКТЕ?

УДОБНАЯ ОГОВОРКА О
ПРИМЕНИМОМ ПРАВЕ

ФОРС-МАЖОРНАЯ, ШТРАФНАЯ И
ДРУГИЕ ОГОВОРКИ

ПРЕТЕНЗИОННАЯ И АРБИТРАЖНАЯ
ОГОВОРКИ



Иметь положение о проверке иностранного клиента. 
Запросить документы и перепроверить их

Включить “заверения” в контракт

Проверить деловую репутацию

Обратиться к реестрам иностранных лиц
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ПРОВЕРКА

ИНОСТРАННОГО

КЛИЕНТА

Чтобы получить бесплатно полную дорожную карту

и ссылки на реестры - напишите мне

konstantin.ivanov.lt@gmail.com



ОСТАНЕМСЯ НА СВЯЗИ

konstantin.ivanov.lt@gmail.com

КОНСТАНТИНИВАНОВ

constantlaw.ru


