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Опыт
- 20 летняя карьера в крупных корпорациях (Pepsico,  

Doka и другие) на С-level должностях

- 10+кейсов вывода компаний на международный  рынок.
Опыт вывода транснациональных корпораций  в Россию
с нуля

Экспертиза
-Оценка перспектив вывода бизнеса на международные 
рынки
-Площадки размещения компаний для международных 
продаж
-Субсидии от государства
-Каналы коммуникации для выхода на международный  
рынок;
- Работать с торговыми представителями за рубежом
-Нетворк на международных рынках

Алексей Баранов – эксперт по выводу компаний на международный рынок



Кейс: ООО ТД “ВЕТ -ЦЗДОР ПРОДАКТ”- Один из
лучших экспортеров страны в 2023.Экспорт в 11стран

За 12месяцев компания из Смоленска
стала глобальным бизнесом с продажами
вСША и 30+странами мира, контрактами
с Marc Inc., Endotech и других странах
мира-запустили продажи на ecommerce-
площадку

Компания являетсямировым лидером по  
производству профессиональной мебели 
для ветеринарныхкабинетов и содержания  
лабораторныхживотных.

Компания работает с ведущими научно-
исследовательскими институтами,более  
чем с 1500ветеринарными клиниками и  
станциями по борьбе с болезнями  
животных, зоопарками, высшими и
средними учебными заведениями по всей  
России и странам СНГ, осуществляет  
экспортные поставки во Францию, Австрию 
другие страны ЕС.



Завод (why Ishow my factory at negotiations?)



Ключевые инструменты для выхода на  
международный рынок, основанные на  

личном опыте



Инструмент 1

E-commerce (Intern.  
и Target.)



Смотрим видео
https://youtu.be/LzbTkqAjXuc?si=L_bD14vCJhyCqRjX

https://youtu.be/LzbTkqAjXuc?si=L_bD14vCJhyCqRjX


Что нужно делать, чтобы быть успешным в онлайн?

● Pictures High  
resolution

● 24/7
● Call
● Promo
● Competitors
● Reference



Как нужно call ?



What to do with  
Key Account  
(test+conf call with  
N1)



Кроме денег, что
дает вам онлайн:
Analitics
CusDev 
B2C-B2B
Use MVP



B2B с Ecommerce

Клиент с электронной площадки



Your opportunities:  
Ниша
Гибкость 
Custom solutions  
JBP

Пример продукта для конкретного клиента



Когда приходит  
дилер? Что самое  
трудное в новой  
стране?

Итальянский дистрибьютор



Инструмент 2.

Международные 
выставки (Cult. and  
targeted);

What else you can  
do to attract  
clients?



Exclusive Interview with
Mr. Alexey Baranov from
Super Motorica Russia



Что еще  
можно 
сделать на  
выставке? (G)



Что еще сделать  
на выставке +GR
+Netw…?



What more to do  
at the fair?



3. Инструмент:

Меры 
поддержки 
государства



3.1On Line Площадки



3.2Выставки



3.3Бизнес-миссии



And on the contrary?



Что делать, если ваш  
идеальный клиент не  
приедет с бизнес-
миссией?

Science +industrial  
association +local as CEO



Как будет  
наоборот?



3.4Поиск клиента



3.5Каталог,  
презентации и еще  
100+услуг



And one more service?



Только  
РЭЦ?



4.Кто еще  
поддержит Вас  
за рубежом?  
(digital &  
agro+...)



Как я получил Reference от
ТП



ТП и межправительственные комиссии

ТП 500 60



и наоборот (+цпэ)



Инструмент 5.

S.M. S. (В In и TT  
можно 
продавать)



Что работает в S M ? Я мог показать только  
cushions

какой визуал работает в соц сетях?



Смотрим видео



Social media



Social media - content  
from our factory  
Смотрим видео



Кто должен заниматься SMM? И чем  
international они уже занимаются?



Успешный успех?



Why this is ideal  
distributor? 



Инструмент 6
MISC:GR, etc.



Немного про GR
Government Relations (дословно: взаимодействие с  
государственной властью) -попытки компании
оказатьвлияние на действияи мерывластей с  
целью достижения компанией своихцелей или  
интересов.



Блогеры - еще один канал для выхода на  
международный рынок



Кого Exporter of the year использовал для  
промоушена в США и Японии?



Блогеры (для China )
+Нейросеть



Кто еще должен  
продвигать 
компанию?



O. L.

Какой еще инструмент должен быть у  
компании для продвижения?



What Neiry used and  
how it’s connected  
with science opinion  
leaders and Mask



Профильные журналы и из-за какой  
публикации взлетел Sputnik



Что еще можно делать для повышения  
лояльности?



Кто еще?



Менторы и эдвайзеры из какой страны?



Что такое ТПП?



Знакомьтесь с лидерами комьюнити и  
профильных сообществ



РСПП



Деловая Россия



Кто еще может вам помочь?



Synerg & collab +БРИКС





Куда кроме BRICS  
поставляют туляки?



Брянский кейс



Тульский кейс
+  сторителлинг



Калужский кейс.

Куда в брикс продают и  
при чем здесь  
ассоциации в том числе  
international?



Куда продает  
Крыгина и где  
мы встретились?  
Кто backyard?



Какие индустрии проще продвигать сейчас? 
Смоленский кейс.Держит%и supply в _  
стран



Какие продукты? V
Excursion+Immers
+ network



Какие продукты?  
And what МЭЦ  
organisation 
support? Fr..



Какие продукты? And  
which Russian  
community in Sochi?



Какие еще индустрии проще продвигать 
сейчас?



Как продавать  
construction на  
international рынки без  
издержек? (Digital и  
OE…)



Как продавать в Индию medical device еще в  
процессе получения L? (M.T.)



Коллаборации



Виды комьюнити
+нетворк (MBA,  
Skolkovo,МИК,...)



Naming

Storytelling  

Priz



Хлеба и зрелищ?

Повара готовят перед гостями и дополнительно рассказывают историю блюда и технику приготовления





Which features of speech you can use?  



Алексей Баранов

Ссылки на соц сети: 
1.https://www.facebook.com/alexe 
y.baranov1?mibextid=LQQJ4d 
2.https://instagram.com/vet_intern  
ational?igshid=OGQ5ZDc2ODk2ZA
=
=  
3.
https://www.linkedin.com/in/alex-
baranov

Go global!

вставитьQR код

http://www.facebook.com/alexe
http://www.linkedin.com/in/alex-
http://www.linkedin.com/in/alex-

